
FORMULA FRANCHISING

INSIEME SI VA PIÙ LONTANO.



UNIRE LE FORZE. È QUESTA LA FORMULA PERFETTA PER 

OTTENERE RISULTATI DI SUCCESSO E SOPRATTUTTO CHE 

DURINO NEL TEMPO. NELLA VITA COME NEL LAVORO.

IL FRANCHISING HA SEMPRE RAPPRESENTATO UN 

ASPETTO RILEVANTE  DEL BUSINESS DI SALMOIRAGHI & 

VIGANÒ .

NON C’È NULLA DI SEGRETO, LA NOSTRA FORMULA È 

SEMPLICE: ALLA NOTORIETÀ DEL MARCHIO, AI NOSTRI 

PUNTI DI FORZA CHE DA PIÙ DI 150 ANNI CI RENDONO 

LEADER DELL’OTTICA IN ITALIA, ABBINIAMO UN’ATTENTA 

VALUTAZIONE DEI NOSTRI PARTNER. 

IL RISULTATO, PER CHI SCEGLIE DI UNIRSI AL GRUPPO,

È LA GARANZIA DI SUCCESSO E DI CRESCITA.



Entrare a far parte della famiglia Salmoiraghi & Viganò è semplice e chiaro in ogni 
passaggio: durante la � rma del contratto di Franchising, nel momento dell’apertura del 
punto vendita ed in tutte le attività di supporto nel corso degli anni.

Insieme individuiamo la migliore location possibile e valutiamo la sua potenzialità con 
analisi di geomarketing speci� che per il settore dell’Ottica. De� niamo insieme il Business 
Plan per i primi tre anni con una chiara indicazione della marginalità possibile, dei costi 
di gestione, dei pro� tti attesi e dell’analisi dei � ussi � nanziari per i primi tre anni.

Segue la realizzazione del layout del negozio e l’elaborazione dei preventivi di arredo. Il 
punto vendita rispecchierà perfettamente il concept dei negozi Salmoiraghi & Viganò di 
gestione diretta così da riuscire ad attrarre i clienti puntando sulla notorietà del marchio 
e sulla capillarità dei suoi negozi. 

Il nuovo negozio potrà contare su un’assistenza continua e un supporto a 360° da parte 
dell’azienda insieme alla consulenza dei responsabili di area, per ottenere i migliori 
risultati di gestione e una crescita costante nel tempo.

LA FORMULA
DELLA TUA
CRESCITA



I NOSTRI
PUNTI DI FORZA
PER IL TUO
SUCCESSO

Una formazione costante per recepire il know-how di Salmoiraghi & Viganò e avere 
sempre a disposizione tutte le informazioni utili per una migliore gestione del punto 
vendita, attraverso: un accesso privilegiato alla piattaforma informatica Salmoiraghi & 
Viganò, un aggiornamento professionale e commerciale in fase di start up e durante tutta 
la durata del contratto, in collaborazione con la S&V University e i suoi Ambassador 
Stores, dedicati alla formazione sul campo, e in assoluta sinergia con i moduli formativi 
che la Lux Academy mette a disposizione dell’intera rete.

Una relazione con la classe medica creata e rafforzata dal Centro Studi Salmoiraghi & 
Viganò e dal suo comitato scienti� co, attraverso la partecipazione a congressi nazionali e 
locali e pubblicazioni scienti� che sviluppate in collaborazione con il Comitato Scienti� co 
atti a sviluppare le relazioni con gli oculisti, selezionati sul territorio nazionale.

Un supporto gestionale del punto vendita con un pacchetto completo di sistemi informativi 
e di gestione delle vendite e dell’inventario.

La possibilità di utilizzare software proprietari per la misurazione della vista e la realtà 
aumentata, a condizioni di acquisto negoziate dal leader di mercato. 

Collaborazione dell’azienda per la selezione e costituzione del miglior staff di negozio.

Una rete di convenzioni con un importante network di aziende nazionali e locali.

La garanzia di far parte del Gruppo Luxottica, leader mondiale nella produzione e 
nella distribuzione di occhiali dei migliori brand quali Ray Ban, Persol, Oakley, Vogue e 
proprietario di oltre 7.000 negozi di ottica in tutto il mondo.

L’assortimento delle migliori marche nazionali e internazionali selezionate per gli 
af� liati alle migliori condizioni di acquisto presenti sul mercato. Una redditività facilitata 
da piattaforme gestionali e politiche di riacquisto per ridurre al minimo l’immobilizzo 
di capitali e potersi concentrare sul servizio e sulla soddisfazione del cliente. Una 
comunicazione e un supporto marketing � n dal momento dell’inaugurazione, durante 
tutto l’anno, anche nei periodi di bassa stagionalità, con un calendario di iniziative 
promozionali e materiali istituzionali per lo sviluppo del traf� co in negozio e delle vendite.
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www.salmoiraghievigano.it


